o NOTA DE
3 v . - PRENSA
} —
‘ FUNDACION INADE |
) . ~ . i e '

Fundari

Camino 2021: Transferencia del conocimiento

SOS Seguros y Reaseguros y SURNE presentaron
sus productos en el ultimo Espacio Inade

e SOS Seguros y Reaseguros pone en marcha una aplicacion mévil para que sus asegurados
puedan estar al dia de todas las alertas, restricciones y novedades de su pais de destino

e SURNE present6 su seguro Auténomo Power, que tiene como objetivo que “el auténomo
viva un presente y un futuro mds tranquilo”

19/05/2021 Fundacién Inade ha celebrado esta mafnana la sexta sesidn de Espacio Inade, una tribuna
que tiene como objetivo ayudar tanto a los productores como a los distribuidores de seguros a cumplir

con la gobernanza de los productos de seguros.

El director de Fundacién Inade, Adolfo Campos, recalcé una vez mds que todos los distribuidores de
seguros deben tener aprobados los mecanismos de distribucidon de seguros. “Este documento escrito,
cuya elaboracién corresponde al responsable de la actividad de distribucidén o al érgano responsable,
debe de estar a disposicion del érgano de supervisién y control. Su carencia conlleva régimen

sancionador”, explico.

Para cumplir con dicha obligacidn, esta mafiana las compafiias SOS Seguros y Reaseguros y SURNE

presentaron en Espacio Inade un producto de asistencia en vigje y un seguro para auténomos

respectivamente.

Como representante de SOS Seguros y Reaseguros participé en la jornada Carlos Nadal, director
Comercial y de Negocio, que presentd su producto de asistencia en viaje disefilado para empresas. Esta
podliza destaca por las numerosas coberturas que la compania ha afiadido tras la llegada del COVID-
19, como, por ejemplo, las coberturas de la prolongacién de la estancia por cuarentena médica o la

prolongacidn de la vigencia del seguro por el mismo motivo.

“Hemos tratado de estar al dia con las coberturas que ofrecemos a nuestros asegurados. Por ejemplo,
hemos anadido una cobertura de regreso anticipado por aviso de cierre de fronteras, hemos potenciado
la teleconsulta médica y hemos habilitado un teléfono que ofrece asesoramiento médico antes del viaje”,

comento.

Una de las novedades mds recientes de esta compafiia es la puesta en marcha de una aplicaciéon mavil
a la que ya tienen acceso todos los asegurados. En ella podrdn encontrar una base de datos de

informacién de cada pais, asi como recibir alertas no solo a través de la app si no también a través de
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https://www.internationalsos.es/sos/home
https://www.surne.es/webpublica/es
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SMS si se trata de una alerta roja. Tal y como explicé Carlos Nadal, esta aplicaciéon se basa en un
concepto que SOS Seguros y Reaseguros estd tratando de potenciar: el “deber de proteccién de la
empresa, que va mds alld del seguro de asistencia en viaje”. Por ello, esta aplicacién cuenta con un
curso online de 12 mddulos que permitird al asegurado estar totalmente preparado antes de llegar a su

destino.

En segundo lugar, y cambiando totalmente de registro, Manfredo Vega, director de Asturias de SURNE,
presenté en Espacio Inade el producto que esta compafia ha desarrollado para proteger a los

auténomos y que ha denominado “Auténomo power”.

Para presentar este producto, Manfredo Vega hizo una exposicion detallada de la situacién de los
auténomos en Espafa, que afecta a mds de 3 millones de personas. Por una parte, explicé qué
trabajadores deben estar obligatoriamente dfiliados al RETA (Régimen Especial de Trabajadores
Auténomos) y qué trabajadores tienen la opcidn de elegir entre el RETA o el SASS (Sistema Alternativo
a la Seguridad Social). También explicé las principales diferencias entre ambos sistemas, como, por
ejemplo, que el RETA utilizad un sistema solidario y de reparto con los riesgos inherentes al mismo, y
que el SASS, al ser un sistema individual y de capitalizacién, depende de lo que se concrete en cada

caso y en cada momento. Ademds, este Ultimo sistema estd controlado por la DGSFP.

Conocer estos detalles puede resultar de gran interés para el distribuidor de seguros a la hora de
encontrar potenciales clientes, asi como para entender las debilidades y fortalezas de este producto y
las amenazas y oportunidades de este segmento. Manfredo Vega recordd que “en nuestro pais
contamos con un gran nimero de auténomos y también con un sistema publico cada vez mds agotado
y endeudado. El sector asegurador debe estar ahi para proteger a los auténomos en ese porcentaje que

el sistema publico no puede”.

Manfredo Vega explicd esta “descobertura” de los auténomos teniendo en cuenta que el 86% de ellos
cotiza por la base minima. El ejemplo seria el siguiente: un auténomo que gana 3.000€ al mes, y cotiza
por la base minima (944€), el sistema le devuelve el 31%, por lo que su tasa de descobertura es del

69%.

Ante esta situacion, SURNE desarrollé el seguro Auténomo Power, que tiene como objetivo que “el
auténomo viva un presente y un futuro mds tranquilo”. Se trata de un producto configurable, que parte
de un pack precotizado pero con posibilidad de personalizacién para cada cliente. Entres sus coberturas

se encuentran las de “vida, accidente, baja diaria, dependencia, pensiones y ahorro.
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