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Plan de Actuacion 2022: mds gestidon, menos riesgo

.

Avanza Prevision y Asefa Seguros presentan sus
productos en Espacio Inade

e La Renta Vitalicia Remunerada, la propuesta de Avanza Prevision frente a los productos
de ahorro tradicionales

e Asefa Seguros presenté su producto de afianzamiento de cantidades anticipadas en la
compra de viviendas

20/04/2022 Fundacién Inade celebré ayer una jornada de su tribuna Espacio Inade, en la que
participaron las compafiias Avanza Prevision y Asefa Seguros, presentando un producto de renta

vitalicia la primera y un seguro de afianzamiento la segunda.

Durante la presentacién, Adolfo Campos, director de Fundacién Inade, recordd a los asistentes que el
objetivo de Espacio Inade es “ayudar a los productores y distribuidores de seguros a cumplir con los

requisitos de control y gobernanza de productos”.

En primer lugar intervino Tania Pifiez Yanes, responsable comercial de Avanza Prevision, que explicé

como funciona la Renta Vitalicia Remunerada (RVR) y su tratamiento fiscal.

“Dotamos de una esencia mutual a la RVR. Se trata de un producto que se centra en el tratamiento
fiscal, que nace como una demanda de los clientes y que ofrece una rentabilidad de 1,20% neto anual”,

comentd Tania Pifez.

Para ejemplificar su funcionamiento. la responsable comercial de Avanza Prevision utilizé la siguiente
situacion: “Un cliente de 64 afos, con una rentabilidad anual de 1.200€, tributaria un 19% con un
producto tradicional. En cambio, con un producto de rentas, se le aplica un porcentaje de tributacién del

4,56%. Es decir, la diferencia en la tributacidén de un producto a otro es de 173,28€ a favor de la RVR”.

Tania Pifiez destacd que este producto tiene una aportacién minima de 6.000€, aunque normalmente
la inversién media es de 65.000€. “El cliente objetivo de la RVR es una persona de unos 55 afos, con

ahorros consolidados y sin necesidad de liquidez”, comentd.

En segundo lugar participaron en Espacio Inade en representacion de ASEFA, su directora de la
Delegacion Norte, Isabel de Jorge Aguinaga, y su directora de Caucién, Eva Lozano. Entre las dos
explicaron cdmo funciona el seguro de afianzamiento de cantidades anticipadas para la compra de

viviendas.
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Comenzd la intervencién Eva Lozano, haciendo referencia al marco legal en el que se apoya este tipo
de seguro, regulado por primera vez en 1968 con la Ley 57/68, a continuacidn, con la Ley de Ordenacién
de la Edificacidn 38/99 y, por ultima vez, en el afio 2015 con la LOSSEAR Ley 20/2015.

El objetivo de este seguro, de contratacion obligatoria para el promotor de la obra, es garantizar a los
compradores que, si se incumple el plazo segun el contrato de entrega de su vivienda, se le compensard

econdmicamente por ello.

“Si un promotor se retrasa un dia en la entrega de una vivienda, podemos estar ante un siniestro. Esto
fue muy habitual en la época del boom inmobiliario, cuando se compraban propiedades para especular
con su valor. Sin embargo, hoy en dia es poco frecuente y lo mds habitual es que promotor y comprador
acuerden una prérroga del plazo estipulado en el contrato”, comenté la responsable de Caucién de

Asefa Seguros.

Por su parte, Isabel de Jorge, explicé toda la operativa de estudio del seguro de afianzamiento, que
comienza con el andlisis del riesgo y concluye con la cancelacidn del mismo cuando se obtiene la cédula

de habitabilidad, la licencia de primera ocupacién o un documento equivalente.

Por Ultimo, recordd las ventajas que este seguro ofrece al promotor, ademds, por supuesto, de la
obligatoriedad de cumplir con la ley. “Supone un aumento de la capacidad crediticia del promotor y no
supone riesgo bancario, reduce los gastos administrativos y elimina comisiones de estudio apertura y
mantenimiento. A mayores, transmite imagen de seriedad y genera confianza al consumidor, que ve sus
derechos garantizados a la hora de adquirir una vivienda”, afirmé la directora de la Delegacién Norte

de Asefa Seguros.

La jornada concluyé con una ronda de preguntas para los ponentes.
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