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Alcance y Objetivo
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¢A quien va

@, ¢,Por queé
contratarlo?

dirigido?

(_j:} ¢Qué cubre?

v’ Compromisos recogidos en v' Aporta seguridad para la

v" Atodo tipo de empresas, desde

un empleado.
empresa, los empleados y sus

Convenios colectivos supra- -
familias.

v’ Perfecto para Pymes y medianas empresariales

empresas. .
P v' Fortalece el compromiso entre

v" Acuerdos privados entre una
empresa y empleado.

v" Para todos los empleados de una empresay sus empleados.

empresa o para un grupo de

R < - v ia la fidelidad y motivacion
empleados, ej Directivos. v' Adhesion voluntaria. Feliadzle ymo 0

de los empleados.

v" Para un grupo de personas con un
nexo en comudn, como
asociaciones, colegios
profesionales, etc.
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Caracteristicas Producto

5

Coberturas

Gestion
Comercial
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Fallecimiento por cualquier causa (Unica obligatoria)
Fallecimiento por accidente
Fallecimiento por accidente de circulacion

Invalidez Permanente Total para la profesion habitual por cualquier causa O
Invalidez Permanente Total para la profesion habitual por accidente
Invalidez Permanente Total para la profesion habitual por accidente de circulacion

Invalidez Permanente Absoluta por cualquier causa @
Invalidez Permanente Absoluta por accidente

Invalidez Permanente Absoluta por accidente de circulacion

Invalidez Parcial por Baremo por Accidente

Gran Invalidez por cualquier causa @
Gran Invalidez por accidente

@ nvalidez Acumulativa: La contratacion de la invalidez total para la profesion habitual cubre invalideces superiores.
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Tarifa Competitiva
Ratio de encaje + 20%

Prima y gastos competitivos

Comision varia en funcion n° de
asegurados: hasta 35%

Participacion en Beneficios
Desde 1 asegurado

Ofrece competitivos % de PB
atendiendo al nimero de
asegurados
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Condiciones de Adhesidn
Traspasos automaticos hasta 500 asegurados y
500.000 euros de capital (*)

Para colectivos grandes con buena siniestralidad
(menor al 90% de prima pura), traspaso automatico
hasta 1 millébn de euros. (*)

Reconocimiento médico a partir de 500.000 euros.

(*) No se solicita info de baja médica o tramitacion
de invalidez cuando la cotizacion no incluye IPT, y
en los casos en el que el colectivo sea superior a
500 asegurados y el colectivo tenga buena
siniestralidad 8
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Caracteristicas Producto
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Siempre de la mano de nuestra Herramientas para la venta Servicio
red de mediacion

Apoyo para identificar nichos de Equipo experimentado para
A disposicion de mediadores mercado proporcionar una atencion agil y de
listados de clientes potencial para calidad

Crosselling con negocio de
Empresa
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HERRAMIENTAS

FOLLETO COMERCIAL MANUAL DE PRODUCTO

ALLIANZ VIDA RIESGO COLECTIVOS

DISPONIBLES
EN ePac

INCLUYE:
Requisitos de
Contratacion

Y
Argumentario de
Venta

ALLIANZ SEGUROS Allianz @ 11
ALLIANZ SEGUROS Allianz @
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HERRAMIENTAS

LISTADO CONVENIOS SUPRAEMPRESARIALES

COoDIGO
700235
700435
804165
500155

1001015
1100035
1100085

Capital
Literal Convenio Fallec
INDUSTRIA PANADERIAY PASTELERIA DE BALEARES 12.020,24
HOSTELERIA BALEARES 7.000,00
SUPERMERCADOS Y AUTOSERVICIOS DE ALIMENTACION 59.286,00
CONFECCION PRENDAS PELETERIA DE BURGODS 8.700,00
LIMPIEZA PUBLICA, RIEGO Y BASURAS DE CACERES 5.015,18
ESTABLECIMIENTOS SANITARIOS PRIVADOS DE CADIZ 15.000,00
HOSTELERIA DE CADIZ 7.665,00

Capital
Fallec. ACC.

18.000,00

3.000,00
7.665,00

Capital Fallec.
ACC. CIRC

LISTADO de Crosselling
con Ramo Empresas: RC

y Patrimoniales

12.000,00
7.665,00

LISTADO ACTIVIDADES EXCLUIDAS

| cuae | Descripcitn de Actividsd IMzimo
0211 Pesca marina este CHAE no se puede coniratar
o212 FPesca en agua dulce este CHAE no se puede coniratar
0321 Acuicubura marina este CTHAE no se pusde coniratar
o222 Acuicuburs en agus dulkee este CHAE nose pusds contratar
0510 Exfraccion de antracita y hulla este CHAE no se pusds confrstar
0520 Extraccion de lignito este CHAE no se pusde confratar
o510 Exfraccion de ocrudo de petrdkeoc este CHAE no se pusde confratar
D820 Exiraccion de gas natural este CHAE no se puede contratar
o710 Extraccion de mineraks de hiero este CHAE no se pusde coniratar
o7z Exfraccion de mineraks de uranio vy i este CHAE nose pusds contratar
o729 Exfraccion de of os minerales metdlicos no férreos este CMAE no se puede coniratar
o811 Extraccion de piedra or naments| y para ls construccidn, piedra caliza, yeso, crets v pizamra este CHAE no se pusde contratar
o512 Exiraccion de gravas y arenas; edraccion de arcila y caoin este CHAE no se pusde confratar
oS Exraccion de mineraks para productos guimicos v fertiizantss este CHAE no se pusde contratar
oE52 Exkaccion de hrba este CTHAE no se pusde coniratar
oEsa Exfraccion de sal este CHAE nose pusds contratar
oze2 Ctras industiss edractives noop este CHAE no se pusds confrstar
o910 Actividades de apoyo a la exdraccion de perdlec v ges natursl este CHAE no se pusde contratar
0220 Actividades de apoyo a obras ind ustrias edractivas este CHAE no se puede contratar

Cogueriss

este CHAE no se puede coniratar

Allianz @)

12



MAS VIDA GRUPO

Conclusiones



MAS VIDA GRUPO Allianz ()

Conclusiones

1] Ventajas frente a competidores: Tarifas competitivas y PB desde 1 asegurado
If Minimos requisitos de adhesion

Y Alto potencial en Crosselling

L Atractivo comisionamiento

}':‘; Producto perfecto para cualquier empresa

’E Fideliza y motiva al empleado

14



Muchas gracias!
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