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RADIOGRAFIA DE LOS CORREDORES DE SEGUROS CON DOMICILIO SOCIAL EN GALICIA 2025

Galicia cuenta con 329 corredores de
seguros, un 15% menos que al inicio de
la pandemia

La concentracion reduce operadores y desplaza negocio fuera de
Galicia
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e Los corredores de seguros gallegos Adolfo Campos
representan el 6,05% del total nacional. Carballo

Director de Fundacion

e 260 corredores cuentan con licencia nacional Inade
frente a 69 de ambito autonomico.

La diferencia de dimension es significativa: la correduria lider del mercado gallego supera
en volumen de negocio al conjunto de los operadores supervisados por la Xunta de
Galicia, evidenciando una clara brecha en términos de capacidad y posicionamiento.
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RADIOGRAFIA DE LOS CORREDORES DE SEGUROS CON DOMICILIO SOCIAL EN GALICIA 2025

e El75% de los corredores de seguros son personas juridicas y el
25% restante personas fisicas.

e Presencia de la mujer en
los corredores de seguros
gallegos:

La mujer es titular de 32 licencias
de corredores de seguros.

Su presencia en las sociedades de
corredurias de seguros son: 151
socias, 101 administradoras y 72
responsables de la actividad de
distribucion.

e Internacionalizacion: ¥ 2024

(cﬂgmifﬂfone_gocio
16 corredores de seguros pueden b
ofrecer sus servicios en otro pais
miembro del EEE. e E ]

Solo un corredor trabaja en
derecho de establecimiento en un
pais de la EEE (Portugal).

ﬂ 69Empresas | Empresalider

e Solo 13 empresas superan el millon de euros de volumen de
negocio.
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RADIOGRAFIA DE LOS CORREDORES DE SEGUROS CON DOMICILIO SOCIAL EN GALICIA 2025

Predomina un modelo empresarial familiar y orientado a clientes
particulares

El perfil mayoritario del corredor gallego responde al de una sociedad limitada
unipersonal, de caracter familiar, en la que una misma persona concentra la propiedad, la
gestion y la responsabilidad técnica. Se trata, ademas, de un sector relativamente joven,
con autorizaciones mayoritariamente concedidas en el siglo XXI y con una orientacion

centrada en el cliente particular.

El reto: posicionarse en la gestion de grandes riesgos

La gestidn de los riesgos de las principales empresas gallegas y de las administraciones
publicas esta, en gran medida, en manos de corredurias con sede fuera de la
comunidad. Ante esta realidad, surge una cuestidon de fondo: si el sector gallego cuenta
con el talento necesario, el desafio podria residir en su capacidad para ganar dimension
y posicionarse en el mercado de grandes cuentas.
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Las reflexiones de los expertos

Consejo Gallego de los
Colegios de Mediadores
de Seguros

Presidente

Juan M. Sanchez-Albornoz Gomez

XIl JORNADA

CORREDOR}

Asociacion Gallega de
Corredores y Corredurias de
Seguros (AGACOSE)

Presidente

Pablo Larino Noya
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Las reflexiones de los expertos

“El crecimiento del sector es incuestionable y
atrae inversion”

Los representantes del sector coinciden en que no
hay correduria, por pequefa o mediana que sea, que
no esté creciendo. Un dinamismo que, explican, esta
detras del interés de grandes fondos y grandes
corredurias, que ven en Galicia un mercado en
crecimiento y con claras oportunidades de desarrollo.

“Hay mas caminos para progresar que vender,
pero hay que parar a pensar el negocio”

Frente a la idea de que la venta es la unica via de
evolucion, defienden que existen alternativas, aunque
reconocen la elevada carga administrativa del dia a
dia. Por ello, insisten en la necesidad de hacer un alto
en la operativa diaria para elaborar planes de negocio
y analizar la rentabilidad: “no se trata solo del volumen
de primas, sino de lo que realmente deja el negocio”.

mediadores
de seguros

L J Consello Galego

SERVADO

“El sector aporta valor a Galicia y cuenta con
talento reconocido”

Subrayan que, aunque muchas grandes corredurias

no tengan su domicilio social en la comunidad, el
empleo y la actividad se generan en Galicia,
contribuyendo directamente a su economia. Ademas,
destacan que la imagen del asociacionismo gallego es
muy positiva en el conjunto de Espana y que el
atractivo de la comunidad responde a dos factores
clave: negocio y talento.

“El futuro pasa por la formacion, la colaboracion y
la defensa de la profesion”

Advierten de que el relevo generacional es uno de los
principales retos, reflejo de la situacion demografica
general. Ante ello, ponen el foco en la formacion y en el
papel de organizaciones como AGACOSE vy el
Consejo, que “trabajan juntas y no enfrentadas”, con
un objetivo comun: defender la profesion y fortalecer
un sector en el que, aseguran, “hay futuro para todos
los modelos”.

dgadCose

RESERVADO'
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Mesa redonda: los corredores de seguros

NB 21 SUSAVILA UCOGA

José Manuel Pifieiro Franco Ernesto Fernandez Eiras Ivan Novo Castro

Consejero delegado Responsable técnico Director general

Moderadora:

Monica Lage
dos Santos

Presidenta del Consejo Asesor
Fundacion Inade
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Mesa redonda: los corredores de seguros

“El cumplimiento normativo marca el ritmo del dia
adiadel corredor”

Los participantes coinciden en que la carga regulatoria
es uno de los principales focos de tension del sector,
tanto por el volumen de formacion exigido como por el
control de procesos y obligaciones formales, como la
nueva DEC. Esta presion normativa impacta
directamente en los recursos y en la operativa diaria
de las corredurias.

“La falta de informacion homogénea por parte de
las compaiiias genera inseguridad”

Se pone de manifiesto la dificultad para acceder a
informacion clara y homogénea por parte de las
companias aseguradoras, especialmente en materia
de gobernanza de productos. Esta falta de
estandarizacion traslada responsabilidad al corredor
incluso cuando no dispone de toda la documentacion
necesaria para operar.

21

Correduria de seguros

"~ Ivén Novo Castro, Mbnica Lage

losé Manuel Piiieiro Franco, iero gl presidenta del

consejero delegado
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Mesa redonda: los corredores de seguros

“Se reduce la capacidad de decision en las estructuras territoriales de las aseguradoras”

Los corredores advierten de un deterioro en la relacion con las companias aseguradoras derivado de la pérdida de
autonomia de sus estructuras territoriales. Decisiones que anteriormente se resolvian en las direcciones regionales
presentes en Galicia ahora escalan a responsables situados fuera de la comunidad, principalmente en Madrid, o que genera
mayor distancia en la gestion diaria, cuellos de botella en renovaciones y siniestros, y una percepcion de menor agilidad en la
respuesta al cliente.

“La fragmentacion del sector debilita la capacidad de influencia ante el regulador”

Los corredores ponen el foco en la fragmentacion existente entre las distintas asociaciones profesionales a nivel nacional, 1o
que reduce la capacidad de interlocucion del sector en su conjunto. Frente a ello, se reivindica la necesidad de avanzar hacia
una mayor unidad y coordinacion, con el objetivo de actuar como un unico lobby y trasladar una sola voz ante el regulador,
reforzando asi la representacion y la defensa de los intereses comunes del canal de mediacion.

10
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Mesa redonda: las entidades aseguradoras

AXA

Eva Tomas Gonzalez

Directora Canal Corredores y Brokers

/|
AA

Eva Tomas Gonzilez,

directora Canal Corredores y Brokers &)

OCCIDENT

David Gil Guitarte

RISKPOINT

Santiago Sanchez Matas

Director canal corredores Country Manager para Espafia

"
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* Santiago Sinchez Matas,

" 2 Antén Cobiin Murfioz,
country Manager para Espafia Riskpoint

Ppatrono de Fundacién Ina
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Moderador:

Anton Cobian
Munoz

Patrono
Fundacion Inade
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Mesa redonda: las entidades aseguradoras

“El corredor es fundamental en la cadena de valor aseguradora”

Las companias coinciden en el reconocimiento del papel del corredor como figura esencial en la distribucion, el
asesoramiento y la concienciacion del riesgo. Se subraya el respeto a su especializacion, asi como su contribucion en la
relacion con el cliente.

“La competencia se basa en la colaboracion, no en la confrontacion entre canales”
Desde el sector asegurador se defiende un modelo de competencia leal, en el que el valor anadido no se centra en la

confrontacion entre canales, sino en la capacidad de ofrecer procesos de suscripcion mas agiles, especialmente en
nichos concretos como multirriesgo o negocios sencillos, apoyados en la automatizacion.

~ Santiago Sanchez Matas, Antdn Cobiin Mufioz,
country Manager para Espafia Riskpoint patrono de Fundacion Inade

“El siniestro es el momento en el que se pone a prueba la calidad del servicio”

LLas aseguradoras destacan que la verdadera prueba de valor se produce en la gestion del siniestro, donde la cercania,
el acompanamiento y la capacidad de respuesta resultan determinantes. En este punto, se reafirma la voluntad de
cuidar tanto al cliente como al corredor en los momentos criticos.

“La tecnologia y el talento marcaran la evolucion del sector”

Los protagonistas advierten de la elevada rotacion de personal y de las dificultades para captar talento en
determinadas lineas de negocio, asegurando que existe un fuerte potencial de crecimiento en el sector si se superan
estas barreras. A la vez, se insiste en que la tecnologia no debe percibirse como una amenaza, Sino como una
herramienta para ganar eficiencia, especializacion y capacidad técnica de decision.

12
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Mesa redonda: la voz del cliente

COITIVIGO

Maximino Garcia Sanchez

Secretario

COITIVIGO

Colegio Oficial de Ingeniero:
Técnicos Industriales de Vigo

Maximino Garcia Sanchez,
secretario COITIVIGO

Xunta de
Galicia

Ignacio Garcia de los Huertos

Jefe del servicio de Gestion de Riesgos

y Seguros de la Xunta de Galicia

CITIC Hit
Gandara Censa

Ana Alonso Alonso

Vicedirectora general

h CITIC Censa

Member of CITIC HEAVY INDUSTRIES CO., LTD.

Ana Alonso Alonso, Beatriz Garcia G
vicedirectora general CITIC CENSA vicepresident:
de Funda

ERVADO

—

Moderadora:

Beatriz Garcla
Gonzalez-Aparicio

Vicepresidenta del patronato
Fundacion Inade

13
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Mesa redonda: la voz del cliente

“El corredor es un socio estratégico, no un intermediario”

Desde la vision del cliente, el corredor es mucho mas que un proveedor: es un asesor en el dia a dia y un partner
estratégico en momentos complejos como el siniestro. La relacion se entiende como una alianza basada en la
confianza y el acompanamiento continuo.

“Se reclama una funcion de anticipacion y conocimiento del mercado”

Los clientes piden al corredor que vaya un paso por delante, anticipando problemas futuros y aportando un
conocimiento del mercado que, reconocen, no siempre esta a su alcance. El valor diferencial se sitlia en esa capacidad
de andlisis y prevision.
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Maximino Garcia Sanchez,

Ana Al E i e
sexretario COTIGE na Alonso Alonso, Beatriz Garcia Gonzalez-Apari

vicedirectora general CITIC CENSA vicepresidenta del patronato|
de Fundacion Inade
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“El corredor debe actuar como gestor de riesgos de las pymes”

Se refuerza la idea de que el corredor asume un papel clave como gerente de riesgos para pequenas y medianas
empresas que no disponen de esta figura internamente. Su aportacion va mas alla del producto asegurador,
integrandose en la toma de decisiones empresariales.

“La cercania, la empatia y la adaptacion definen la relacion con el cliente”

Se insiste en la necesidad de un trato cercano y humano, basado en la empatia y el conocimiento real del cliente.
Frente a la estandarizacion, se demanda adaptacion, especializacion y una relacion continuada, donde el corredor
actue como una “voz amiga” y un socio de viaje.

14
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